
　原油・原材料などの価格の高騰により、中小企業を取り巻く事業環境は
厳しい状態が続いています。適切なタイミングでの、価格転嫁に取り組み、
高コスト時代に対応していきましょう。
　このセミナーでは、価格設定、価格交渉の基礎や価値訴求の行い方、商品
価値を高める考え方などを学び、価格転嫁を実施した事例から今行える効果
的な対策方法をわかりやすく解説します。

上手に　　　　　 して

高コスト時代を生き抜く！

14:00 -16:00
110 日 木

府中商工会議所
（府中市元町445-1）

会　場

0847-45-8200
0847-45-5110
府中商工会議所HP

府中商工会議所  振興課申込み先

事業所名 E-mail

受講者名 役　職

業　　種 □建設　□製造　□小売　□卸　□サービス　□飲食　□医療・福祉　□その他（　　　　　　　　　　　）

TEL FAX

(株)エイチ・エーエル　講　師

月

小規模事業者の経営者、
事業後継者、幹部社員 他

対　象

◆価格転嫁はなぜ重要なのか

◆物価高騰における日本経済の変動と市場分析

　高コスト時代の市場環境

◆コスト透明性の確保

　価格上昇の背後にあるコスト要因の透明な説明

　顧客との信頼関係を保つコミュニケーション方法

◆付加価値の提供

　製品やサービスの質向上による価格上昇の正当化

　顧客のニーズに応える新たな価値提案の方法

◆段階的価格設定と総括

　段階的な価格調整の手法とその効果

　事例を交えた実践的な価格戦略

カリキュラム

受講料

無料

 本件担当：光永・加納　

申し込みは
こちら

---------上手に価格転嫁して利益を確保するためのポイントセミナー　受講申込書【10月1日(木)開催】---------

価格転嫁
確保

ポイントセミナー

令和８年

 〈講師プロフィール〉
1972年生まれ 埼⽟県出身
物流会社グループのIT企業にて、農家向け通信販売業務
支援システムの企画・開発、Webマーケティング、法人
営業マネージャーなどを歴任。
2023年に独立開業。現在は経営計画策定、販路開拓、創
業支援などの中小企業支援を行うほか、商工会・商工会
議所等で経営・事業計画に関するセミナー講師も務めて
いる。妻が東京都内で喫茶店を経営しており、休日は店
舗運営の手伝いもしている。 趣味はサウナ。

金子 典正　氏
かねこ のりまさ

※申込書にご記入いただいた情報は、当商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用します。

利益を するための

9月24⽇(⽊)までにいずれかの方法でお申込みください。


